
第１部 

 [株式会社ホロスプランニング］ 概要 ［株式会社日本Ｍ＆Ａセンター］ 概要 

■設  立 ： 1991年4月 
■大阪支社 ： 大阪市北区角田町8-1 
 梅田阪急ビルオフィスタワー36階 
■事業内容 ： Ｍ＆Ａ（企業の譲渡・譲受）支援業務 
■ホームページ： http://www.nihon-ma.co.jp/ 
■特  徴 ： 
 中堅中小企業のＭ＆Ａ支援実績は業界No.1。累計2,500件超 
 Ｍ＆Ａ仲介専門会社唯一の東証一部上場企業。 
 企業の存続と発展を目的とした友好的Ｍ＆Ａを全国で支援。 
 600の会計事務所・250の地域金融機関と全国ネットワーク 

日時 ９月１８日（金） １３：００～１６：００ （受付：１２：３０～） 

場所 日本Ｍ＆Ａセンター 大阪支社 （大阪駅徒歩３分） 

■設  立 ： 2000年4月 
■所在地  ： 京都市中京区烏丸通錦小路上ル手洗水町 
         659番地 烏丸中央ビル4F 
■事業内容： 生損募集代理店、ファイナンシャルプランニング全般 
■ホームページ： http://www.holos.jp/ 
■特  徴 ： 将来設計士 総勢200名所属 
         ※同社が認定する保険募集人の呼称 

ホロスプランニングによる保険代理店業を中核として、同グループ
各社にて研修事業や独自開発した顧客管理システムの提供など保
険事業者に対して総合的支援を展開。 

第２部 

保険代理業を活性化するための
 共生的Ｍ＆Ａ戦略とは 

Ｍ＆Ａによる勝ち残り戦略と 
保険代理店マッチングシステム 

【講演内容】 

保険業法改正のいきさつと概要 

～規制強化が保険ビジネスに与えるインパクトは何か！～ 

 

代理店の差別化戦略とは 

～顧客貢献志向に基づく代理店の「共生的統合」へ～ 

【講演内容】 

[講師] 
株式会社ホロスホールディングス 
代表取締役社長 
株式会社ホロスプランニング 
代表取締役会長 堀井 計 
 

ソニー生命保険株式会社においてライフプランナーから 
支社長までの10年間、常にトップクラスの実績を残す。 
その後、ＣＣＣグループの株式会社アダムス（現CCC） 
の取締役ゼネラルマネージャーを経て、保険営業パー
ソンやファイナンシャルプランナーを支援・組織化する 
株式会社ホロスプランニングを設立。 

[講師] 
株式会社 日本Ｍ＆Ａセンター 
常務取締役 大山 敬義 
 

日本Ｍ＆Ａセンターの設立に参画。以来20年にわたり100件
以上のＭ＆Ａ案件の成約実績をもち、後継者難による中小
企業のＭ＆Ａによる事業承継の仲介、コンサルティング及び
グループ内外の企業再編手続きのほか、M&Aを活用した企
業再生コンサルティングも手がける。商工会議所、金融機関
ほか講演多数。 
 

× 

参加費 

無 料 
定員 

５０名 
①保険業法改正が業界に与える本当のインパクト 

②保険代理店の真の価値＝顧客満足とは 

③Ｍ＆Ａを活用した保険代理店の勝ち残り戦略 

Ｍ＆Ａによる保険代理店勝ち残り戦略 

～成功するＭ＆Ａの秘訣！～ 

 

保険代理店のためのＭ＆Ａマッチングシステム 

～“どこでも事業引継ぎ”サポートシステムとは～ 

（株式会社日本Ｍ＆Ａセンター @net事業部 山内 宏至） 

http://www.google.co.jp/url?sa=i&rct=j&q=%E3%83%93%E3%83%AB%E3%80%80%E3%82%A4%E3%83%A9%E3%82%B9%E3%83%88%E3%80%80%E3%82%AA%E3%83%AC%E3%83%B3%E3%82%B8&source=images&cd=&cad=rja&docid=mv-iBCAIOl4jrM&tbnid=FKbXEVH74xdwWM:&ved=0CAUQjRw&url=http://artkoni.net/b-27.html&ei=TngMUu_uD8qnkgXHtYGICA&bvm=bv.50723672,d.dGI&psig=AFQjCNGItj_RiFD225cH60laU1X8se9yEQ&ust=1376635213434589
http://www.google.co.jp/url?sa=i&rct=j&q=%E4%BA%BA+%E3%82%A4%E3%83%A9%E3%82%B9%E3%83%88&source=images&cd=&cad=rja&docid=0CW0ffESgJoU0M&tbnid=YTw1QBmHBUJJuM:&ved=0CAUQjRw&url=http://illustration-free.com/human/human-dl-05.html&ei=WoUMUqKdIMm6kgWIiIDYAQ&bvm=bv.50723672,d.dGI&psig=AFQjCNFRfgFVS0gmOEQNed-KQGoS32aEgA&ust=1376638670802470


貴社に 
ついて 

貴社名 

部署・役職 お名前 

所在地 

〒 

 

受講票送付先 
 

※上記以外へ受講票 
の発送を希望される方のみ 
ご記入をお願いします。 

〒 
 

（会社名）      （部署・お役職）      （お名前） 

電話番号 
（携帯電話） □会社 

□自宅 

メール            ＠ 

ご関心のあるものを 
選択して下さい 

□自社の譲渡を考えたい       □他社の買収を考えたい 
□事業承継について考えたい 

※受講票を「株式会社ホロスプランニング」よりお送りさせていただきます。当日お持ち下さいますようお願い申し上げます。 

株式会社ホロスプランニング セミナー事務局 宛 ＦＡＸ : ０７５-２２２-２０７０ 
 

※ご記入頂いた情報につきましては、各種サービス案内・ご提供のためにのみ使用し、厳重に保管・管理及び廃棄致します 

お申込書 

特別ご招待 

参加費：無料 

Ｍ＆Ａ戦略セミナー 
戦略的買収か戦略的譲渡か！？ 
 勝ち残る代理店経営者の未来戦略 

大 阪 

９月１８日（金） 

日本Ｍ＆Ａセンター 大阪支社 セミナールーム 
大阪市北区角田町８番１号 梅田阪急ビルオフィスタワー３６階 

開催時間は13:00～16:00 （受付は12:30～） 

お申込・お問い合わせ 

お電話から 

ＦＡＸ から 

０８００－２００－３１３６ 

０７５ー２２２－２０７０ 下記事項をご記入の上、 
ＦＡＸをお送りください。 


