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営業現場の
省力化実現

管理者集計
業務を解放

次なる一手
に注力可能

経営が現状
の迅速把握

Attack Board for Sales

営業担当
入力画面

案件入力のみ

担当別集計

部門別集計

商品別集計

顧客別集計

リード管理

WIN分析

LOST分析

等

担当者別予実画面
部門別予実画面

案件入力から自動で
集計されます。
予実ギャップも一目
で把握可能です。

顧客別、商品別管理
も自動集計。
対顧客、対商品への
対策が練り易くなり
ます。

何故受注できたのか、
何故失注したのか？
価格、機能、性能、
競合等々、その要因
を具体的に共有可能
な為、効果的なNext
Planが描けます。

どのイベントや広告
から、案件化及び、
受注につながったか
を件数、費用対効果
等の軸で分析します。
効果的な広報活動に
役に立ちます。

顧客向けの見積作成
支援ツールです。
利益確認をしながら、
簡単に作成できます。
どのお客様にどんな
見積が出ているかも
集計されます。
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顧客別管理画面
商品別管理画面

受注要因分析画面
失注要因分析画面

見積作成支援及び
値引き申請画面

リード管理画面
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