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撮影・録音不要のしゃべるアバター動画

番組画像作成システム 特許番号（特許第5146974号）



会社概要

社名 株式会社4COLORS（フォーカラーズ）

所在地 神奈川県横浜市神奈川区台町14-15 栄ビル4F

創業 2006年10月

資本金 1000万円

主要株主 加山緑郎

事業内容 アバターサービス事業PIP-Maker開発

特許取得 番組画像作成システム 特許番号（特許第5146974号）

クラウドサービス100社以上 ＯＥＭ、カスタマイズ２０社 販売パートナー２０社

コア技術仕入れ先：モーションポートレート株式会社 HOYA 日立、マイクロソフト

主要取引先

日立製作所 / 日立システムズ / パナソニック株式会社
損保ジャパン日本興亜 / エヌエヌ生命保険株式会社
ソフトバンク コマース&サービス株式会社 / コネクシオ株式会社
NECネッツエスアイ株式会社 / リコージャパン株式会社
沖縄ツーリスト株式会社 / 日本旅行 / 株式会社タカギ/ 北陸大学

インタラクティブ性を持ったアバター技術と音声合成によるソリューション会社です。



パワポに台詞入力 音声合成 モデルを選択

視聴・選択結果

撮影と録音不要の仕組み

“数分で”動画が完成 5



低コスト
大量生産

すぐ動画を修正

問題を解決

誤り変更はすぐ修正ができる



品質が一定

権利処理済

場所・手配不要

髪型・洋服・音質は合成技術だから
著作権の問題が無い

撮影と録音不要 数分で完成



大手企業・自治体の実績



【製薬会社】 制作費５０％削減費用削減費用削減

【保険会社】 ２ヶ月で２００本自社生産生産性生産性

【信販会社】 登録数が４倍増加登録増加登録増加

【地方自治体】 サポート軽減業務軽減業務軽減

【IT媒体】 広告販売の受注増加商品化商品化

導入効果



基本操作



コメント入力欄に台詞を入れる。

①パワーポイントに台詞入力



メンバーIDとパスワードを入れログインします

②ログイン



①新規作成をクリック

②アップロードボタンをクリック

③ファイル投稿



台詞を視聴

④音声の視聴

多言語を搭載



加山雅子 桜井みすず小田切優香 広瀬まなみ 水沢ユイ 久保田あすか

藤崎すみれ ジョン ベン ねこ いぬ マリナ

●複数体×着せ替えをご用意しております。

橘あおい 吉田千江 小川夏子 小栗しのぶ アバター無し音無花蓮

⑤モデル選択



⑥プレビュー・公開



リンクを使う
PIPならではの活用



操作マニュアル

見
た
い
場
所
へ



簡易テスト

教育方針を
教えてもらえますか？

ルールを
学ばせます

自主性を
重視します

バーチャル接客体験

簡易テスト・診断

選択結果

離脱箇所の確認

体
験
で
学
ぶ

客

選
択
結
果



活用「対 話」

掛
け
合
い



集合セミナー（エクセルUP）

視聴者がイベントに参加

参加者の反応が分かる



モバイル端末でeラーニング

タブレット活用

営業/店舗窓口で商品説明

接客時のアンケート 多言語で観光案内（日英中）



協会事例

導入事例



医療機器・旅行協会の講習として



自治体・教育機関



山形市役所 転入手続き

文字と写真を貼るだけで
簡単施設案内



大学病院の准教授が作成



授業で動画を活用



合併研修

数万人のID認証（職員・代理店）

セキュアな環境を構築
数百本以上作成

AAA001e

AAA001e の行動レポート

AAA001e
の選択結果

大量生産

社員・代理店
視聴傾向を知る

画像は番号は
イメージです



YouTubeでオンラインセミナー

オンラインセミナー



・オリジナルキャラのアバター化
・完全無人化で

ユーザー参加型セミナーを提供開始

バーチャルセミナー



協和発酵キリン様 eラーニングコスト削減

制作費用を
50％削減



保険 プロモーション

HP上での商品案内 代理店HPで商品案内



観光ガイド

観光ガイド

サイネージ （サイバーステーション社 デジサイン実績）



海外活用事例・機能



海外事例（教育・営業ツール）

パナソニック株式会社様では、グローバルでの商品プロモーション、

eラーニングとして採用され、英語、中国語、スペイン語、ポルトガル語、

欧州言語など多言語で活用いただきました。

【お客様の声】

導入前の課題：

①当社商品（乾電池・マイクロ・応用機器）の商品知識・商談力の脆弱化。

②各国、各人でバラつきのある商品知識・徹底されていない訴求内容。

活用目的：

①販売会社・代理店の電池担当者の商品知識アップ、商談力の強化。

②グローバル電池研修イーラーニング体制、コンテンツ制作スキームの構築。

従来のパワーポイント資料を簡単に多言語対応動画にできるので大変便利

・電池商談での商品プレゼン効果がアップした。

・属人的になっていた電池の基本知識、商談ノウハウを動画にして体系化できた。

・イーラーニング、ウエブサイト、フェイスブック活用で商品啓蒙力がアップした。



その他海外事例


