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データをインフォーメーションへ
効率化だけでは生き残れない

平成28年8月吉日
株式会社アグリーメント

ビジネスマネジメント事業部

９月発売開始営業支援・管理テンプレートご説明資料
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ＩＴに求める企業ニーズの変化

• ERPの考え方
– ウォータフォール型の開発プロセス
– 要件定義から始まるＰＤＣＡ型開発サ

イクル
– 業務を固定化したい（変えるためには

、システムを変えないといけない。）

• 日本固有のERP導入
– 日本企業の業務に合わせてERPを大幅

にカスタマイズ

• アジャイル型の開発プロセスへ
– ビジネスの変化と求められるスピード

の向上。グローバル化に伴う産業構造
の変化を吸収できるＩＴニーズ

– 激しい環境変化に追随するためには、
あるものは再利用して、小刻みに業務
改善を行いたい。

– 業務の変化の合わせて常に変化するＩ
Ｔシステムが望ましい。

ERPで対応できた経済環境 急激に変わった経済環境



Copyright © 2016 AGREEMENT Inc.

顧客マスタ 案件マスタ商品マスタ 競合マスタ リードマスタ

案件報告

顧客管理

見積作成

顧客別売上

商品別売上 担当管理

受注分析

失注分析

案件管理

部門管理

イベント管理

効果分析

テンプレート概要
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Attack Board初期画面（管理者用）

点線内はオプション
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営業担当入力フォーム

見積を作成すると
案件毎に自動表示

案件入力と
ステータス

訪問記録と
確度遷移

案件詳細入力
ポジティブ/ネガティブ
入力

顧客情報入力（初回）

社内で他の営業との
受注シェアがある場合
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営業担当自身のデータ（案件一覧と予実管理）

報告した
案件一覧

自分の計画と
実績対比（予実）
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上司や管理部門への出力レポート

部門別

担当者別

顧客別

商品別
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上司や企画部門への出力レポート・・・①

営業担当者分析
・達成率
・実績評価
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上司や企画部門への出力レポート・・②

知りたい事を出力
営業活動？
政治力？
製品力？
競合？
・・・

どんな理由で受注に至ったのか？

どんな理由で失注したのか？
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マーケティング部門への出力レポート

CPO(Cost Per Order):コンバージョンの獲得単価
ROAS(Return Of Advertising Spend):広告費用回収率
ROI(Return Of Investment):利益ベースでの投資対効果

イベントや広告のパフォーマンス分析
イベントや広告が

どれだけ起案や受注につながったか
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見積支援システム

上司への
値引き承認機能付き

顧客提出用見積書の自動出力
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